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Neuer Verkaufsleiter Deutschland 

Fleck GmbH besetzt Schlüsselposition

[bookmark: _Hlk196307872]Marc Schulte stärkt fortan die Fleck GmbH als Verkaufsleiter Deutschland. Der erfahrene Branchenkenner bringt umfassende Leitungserfahrung aus der Dach- und Bauindustrie mit und übernimmt die Verantwortung für die nationale Verkaufsstrategie sowie die Führung des Außendienstteams. Mit seiner Expertise wird er die Marktposition von Fleck weiter festigen und das Wachstum in den Bereichen Steildach, Solar und Flachdach nachhaltig vorantreiben.

Mit Marc Schulte strebt die Fleck GmbH eine konsequente Weiterentwicklung des deutschen Marktes als Herzstück des Unternehmens an. Seine Berufung wird als bewusster Verstärkungsschritt im Zuge einer Wachstumsphase verstanden. Schulte blickt auf eine vielseitige Karriere in der Dach- und Bauindustrie zurück. So war der verheiratete Familienvater aus Witten-Herdecke unter anderem als Verkaufsleiter Mitte und Industriekundenmanager bei einem namhaften Bitumenbahnenhersteller, als Country Manager Deutschland bei einem belgischen Dachbahnenproduzenten, als Vertriebsleiter im Bereich Flüssigkunststoff sowie bei einem Schweizer Fleck‑Schulungspartner tätig. Seine berufliche Laufbahn begann er als Industriekundenberater und Assistent der Geschäftsführung bei einem deutschen Unternehmen für Dachbelüftung und -entlüftung.

Neue Verantwortlichkeiten
In seiner neuen Rolle übernimmt Schulte die Umsetzung der Verkaufsstrategie für das Produktprogramm im Dachzubehörbereich rund um Steildach, Solar und Flachdach auf dem deutschen Markt. Er führt und entwickelt das Außendienstteam mit derzeit zehn Gebietsverkaufsleitern beziehungsweise Handelsvertretern weiter. Ein Fokus liegt auf der engen Zusammenarbeit mit den Abteilungen Produktmanagement/Anwendungstechnik, Marketing, Verkaufsinnendienst und Export/OEM/SHK. Auch wird er im Innovationsgremium tätig sein. 

„Mit Marc Schulte gewinnen wir eine äußerst erfahrene Führungspersönlichkeit, welche die Bedachungsbranche bestens kennt. Seine Kombination aus strategischem Weitblick, praxisnaher Vertriebsstärke und Begeisterung für Innovation passt hervorragend zu Fleck. Gemeinsam wollen wir den deutschen Markt noch gezielter entwickeln, unseren Kundendialog weiter intensivieren und die Marktposition von Fleck nachhaltig festigen“, so Fleck-Geschäftsführer Christoph Nielacny.
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Über die Fleck GmbH
Die Fleck GmbH ist ein mittelständisches Unternehmen in Familienbesitz aus Datteln/Nordrhein-Westfalen, das seit über 65 Jahren Dachzubehör entwickelt und herstellt. FLECK bietet seinen Kunden ein breites Produktportfolio bestehend aus Zubehör für Flach- und Steildächer sowie Solaranwendungen wie Photovoltaik und Solarthermie. Der Fokus der Produktentwicklung liegt auf dem Motto “Das Mögliche. Einfach. Gemacht.“ In den letzten Jahrzehnten sind bei FLECK etwa 2.000 Produktideen entstanden, die zu nahezu 400 Patenten und Gebrauchsmustern geführt haben. Im B2B-Bereich vertreibt FLECK seine Produkte über den Baustoff- und Bedachungshandel an Dachhandwerker. Darüber hinaus berät das Verkaufsteam auch ausschreibende Stellen, Architekten und Bauherren.
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[26-12 Marc Schulte]
Neu bei der Fleck GmbH: Marc Schulte übernimmt als Verkaufsleiter Deutschland die Verantwortung für den nationalen Verkauf des Unternehmens und unterstützt die Geschäftsleitung in der strategischen Weiterentwicklung.
Foto: Fleck GmbH
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Presseinformation
[bookmark: _Hlk155206804]Fleck GmbH, Industriestraße 12, 45711 Datteln
Abdruck honorarfrei. Belegexemplar und Rückfragen bitte an: 
Kommunikation2B, Saarlandstraße 117, 44139 Dortmund, Fon: 0231/33049323
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